488- 001- 001

ANCE

Sezione:CONTRATTUALISTICA E FISCALITA'

Dir. Resp.:Fabio Tamburini

Tiratura: 173.364 Diffusione: 131.844 Lettori: 744.000

Rassegna del: 15/03/21
Edizione del:15/03/21
Estratto da pag.:2
Foglio:1/1

LE ESPERIENZE DELLE IMPRESE

Sei mesi per arrivare alla firma del contratto di cessione

Maria ChiaraVoci

spettativa e mercato sono
ampi. Come periprivati, pe-
rod, anche per le imprese la
strada del superbonus € a
ostacoli. lmeccanismodiaccessoal-
I'incentivo presenta difficolta. Dal
rapportoconlebanchealleresistenze
dei professionistiad asseveraresen-
zaprezzarifinoallapreoccupazione
di contestazioni post-lavori.
«Abbiamo portatoinbancala pri-
ma operazione a settembre, ma il
contratto per il prestito ponte e per
cedere il credito € stato firmatoil 9
marzo - racconta Cecilia Hugony, Ad
di Teicos, attiva nel settore delle ri-
qualificazioni, 11 cantieri conil110%.
«Sullacarta, il meccanismoé perfetto
- aggiunge -. Nel concreto, I'offerta
noneéingradodiassorbirelacrescente
domandadiscontoin fattura. Lein-
formazioni sul processo non sono
chiare, peresempiosul limite massi-
mo riconosciuto per ogni Sal». Hu-
gony spieganel concreto: «Dopome-
sidiformazione insieme allabanca,
cisiamotrovatidifronte all’evidenza
chel'istituto eradisponibilead acqui-
staresoloil 30%del totale del credito
generatodal contratto, quando ave-
vamoricevuto perlostesso Salil59%
dell'investimento». Difficile ancheil
finanziamento degli interventi fino
alla maturazione del Sal stesso. «Le
banche valutanoil merito creditizio
diognirealta. Con lavecchiacessione
dell’ecobonus ordinario, I'impresa
doveva farsifinanziare unapercen-
tualeridotta del fatturato. Ora, se tut-
tovaincessione, larichiesta disup-

porto finanziariocresce oltrelameta
del fatturato,se nonfinoal 100%. Per
di piu la valutazione avviene sul
2020, annodel bloccodei cantieri. Al-
la fine, chi ottiene il credito, non ha
pittla forza di contrattare i tassi».
Altre voci, altri fronti. «La nostra
azienda émentalmente preparataad
affrontarele pratiche per gli incenti-
vi, perché daanni supportiamoino-
striclienti- racconta Cristina Fresia,
AddiFresia Alluminio, specializzata
inprofili per serramentiad alta effi-
cienza e coinvolta nel maxicantiere
torinese Teodosia 110% -, ma il su-
perbonus & complesso. Per rispon-
dereall’aumentodirichieste, abbia-
mo dovutoriorganizzarelastruttura.
A fronte di molti preventivi, final-
mente le cantierizzazioni sono in
partenzan. L’aziendahale certifica-
zioni ambientali Epd gia dal 2011 e
propone un prodotto rispondenteai
Cam e altri protocollidisostenibilita.
«L'inserimento in tempinonsospetti
nel prezzario dellaRegione Piemon-
te - continuaFresia - sistarivelando
unvantaggioimportante».Anchese
I'impiego di materiali non presenti
nei prezzari € un’opzione ammessa
nel superbonus, si sta verificando
una generaleresistenzadaparte dei
professionistiaeseguirele analisias-
sumendosenelaresponsabilita. Ri-
correnti sonolevocidipossibilicon-
testazioni,ad esempiodaparte delle
compagnie assicurative. Questope-
nalizza diverserealta, come quelle, di
solito piccole, che produconomate-
riali naturali. «Tuttosirisolveranon
appenalatipografiadel Genio civile
-spiega GiacomoMaffezzini, Ceodi

Tecnosugheri - mettera a punto il
prezzariodiriferimento sui materiali
naturali esistenti, consentendo ai
committenti di compiere sceltereal-
mente libere perunaveraediliziaso-
stenibile, circolare e salubre. Nel
frattempo, stiamo comungue assi-
stendoitecnici perle analisi dei prez-
zi». Altro frenante € messo in luce,
infine, da Deborah Zani, Ceodi Rub-
ner Haus. «Uno dei timori € che i
clienti, attrattidai vantaggi fiscalidi
unsuperbonus che promette diripa-
gare tutto I'investimento, si espon-
ganoper operesuperiorialle proprie
possibilita. Fondamentale é farebe-
ne il conto delle voci di spesa da af-
frontare. Alle imprese, consiglio di
affidarsia unpartnerserio perlava-
lutazione del rischio».

+ RIPRODUZIONE RISERVATA

Le aziende
lamentano
lo scarso
potere ne-
goziale con
le banchee
la difficolta
atrovare
tecnici
asseveratori

Banche in campo per lacquisto del 10%
inattesa del via iberaal Recovery plan
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